Se demora la elaboracion
de un plan de estimuio a la
exploracion
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Neuquén asegura
que aplicara su propia
Ley de Hidrocarburos




lanza nuevos servicios

El brazo local del holding de origen brasileio especializado en sellado industrial no

detiene su ritmo de crecimiento. Recientemente lanzd un nuevo servicio de instalacion de

productos in company y tiene en carpeta varios emprendimientos que espera concretar

durante este ano.

omo un grupo internacional es-

pecializado en sellado industrial

que nacid bajo iniciativa de un

visionario italiano en 1948, Tea-
dit supo dar los pasos necesarios pa-
ra convertirse en un jugador global
que hoy redne a mas de 1,200 em-
pleados en todo el mundo y obtiene
una facturacion cercana a los 70 mi-
llones de ddlares por ano.

La empresa. gue inicio sus activi-
dacdes en Brasil, llevé a cabo un pro-
ceso de fusiones que se tradujo en
un rapido crecimiento. Asi fue como
en |la década de |os '70 comenzd a
exportar a los EE.UU., y decidio lan-
zar sus primeros productos sin
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amianto, anticipandose a las normas
internacionales que ya en la decada
de los '80 prohibirian el uso de este
material también conocido como as-
besios, utilizado en la elaboracion de
juntas, cordones, productos textiles y
empaquetaduras para valvulas vy
bombas, entre otros.

Ademas de sus fabricas en Brasil
(Teadit Industria @ Comercio, Teadit
Juntas y Teadit Bahia), el grupo abar-
ca a las empresas Teadit Internatio-
nal {especializada en PTFE con sede
en Austria); Teadil ltalia (una fabrica
de empaquetaduras) y Teadit NA (un
gran centro de distribucion y labrica-
cion de juntas instalado en Housfon -
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EE.UU.-, del cual también depende
Teadit Canada),

A fines de 1995 sa instald Teadit
Argentina, gque inicid sus actividades
formalmente en marzo de 1996,

Ya en 1999, una vez consolidado
el trabajo inicial que llevd a cabo jun-
to con su anterior representante, en-
card un plan de expansion y muda
sus instalaciones a la sede central
que hoy posee en el barrio de Villa Ur-
guiza, en la ciudad de Buenos Aires.

Alli opera mediante un staff per-
manente de 18 personas y comercia-
liza productos dentro de una gama
que abarca de 6.000 a 8.000 tems.
Ademas, tiene presencia en Bahia



© em

esas & negocios

Palacios: “Las juntas son un item que en la industria en general
influye significativamente en la seguridad de las operaciones. De
ahi que seamos considerados por nuestros principales clientes
del segmento petrolero, de refinacion y petroguimico comeo un

‘provedeor critico'; es decir, aquel cuyo producto no puede fallar’
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Blanca, donde cuenta con un service
center con stock y fabricacion de jun-
las especiales para atender directa-
mente al polo petroquimico de la clu-
dad; posee un puesto avanzado de
servicios en Rosario, y trabaja con
una red de 21 distribuidores que se
extiende por todo el pais.

Panorama alentador

En el afo 2000, la empresa inicid
la produccién local de juntas no me-
talicas, gque hasta entonces impora-
ba totalmente de Brasil, Y si bien hoy
sigue trayendo desde ese pais una
gran cantidad de productos metali-
C0s, cuenta con una produccion local
flexible que le parmite atender las ur-
gencias de sus clientes y las necesi-
dades de junias especiales,

Los principales rubros que hoy
atiende en |a Argentina son petroleo,
petroquimica, quimica, papel & celu-
losa, siderurgia y aluminio, donde
atiende a grandes consumidores de
la talla de Repsol YPF, PBBPalisur,
Shell y Solvay Indupa, entra ctros. Sin
embargo, esta en condiciones de
brindar servicios y desarrollar solucio-
nes para cualquier proceso industrial,

Por ofro lado, en 2004 lanzd un
nuevo servicio de instalacion de pro-
ductos (gue ya venia realizando con
gran éxito en Brasil y también en los
EE.UU.}, nada menos que en la para-

da de mantenimiento de la plania de
PBBPalisur en Bahia Blanca.

“Eso nos abre una gran perspec-
tiva para el afo que comienza, ya no
solo &n la provision de productos sino
también en el trabajo técnico y la
postenor instalacidn. Y se traduce
para el cliente en un menor costo y
an una mayor garantia de rendimien-
lo &n sus equipos”, comenta Nicolas
Palacios, vicepresidente de la com-
pania.

El grupo Teadit, conformada ac-
lualmente por tres divisiones

(Sudamérica, con cabeza en Bra-
sil, filial en la Argentina y represen-
tantes en el resto de los paises de la
region; América del Morte, con sede
en EE.UU. y base en Canad4; y Eu-
ropa, con casa matriz y fabrica en
Austria, produccion en ltalia y divisio-
nes comarciales en Alemania y Chi-
naj, comenzd con esa modalidad de
Instalacion in situ hace varios afos
en Brasil, donde en 2004 participd
con Petrobras en la mayor parada da
mantenimienta de su historia, en la
refineria de Repar, al sur del pais. Alli
se capacitc el personal técnico y de
operacion del brazo argentino. Eso,
sumado a una Inversidn aproximada
a los 80.000 ddlares en equipamien-
to, maguinas especiales y vehiculos,
le permitio repelir la experiencia en
Bahia Blanca, y caplar el interés de
otros emprendimientos de enverga-

dura para este afio en todo el pais, ya
sea en el drea petroquimica como en
petroleo, papel y celulosa.

Un paso adelante

La Argentina adoptd |la prohibi-
cion del amianto a fines de 2001 (el
Ministerio de Salud la establecid jus-
lo antes de la devaluacidn del peso),
¥ 850 provoco un gran cambio en el
mercado. En primer lugar, debido a
que fue preciso substituir los produc-
tos y, en seqgundo lérmino, a que los
materiales sin amianlo cuestan apro-
ximadamente el doble que aquellos
que lo contienen, lo cual se tradujo
en una mayor inversion por parte de
los fabricantes v en un costo superior
para los usuarios.

De todas tormas, Teadit no sufria
demasiado las consecuencias de ese
trastorno, debido a que su linea de
trabajo en la Argentina siempre fue
especificar y promover el material sin
amianto y por lo tanto gran parte de
su stock ya estaba preparado. Asi fue
como an solo dos meses se adaptd
sin mayores problemas y completd
su gama de productos segun las nue-
vas exigencias, incluso aumentando
sUs negocios

“Hemos crecido en plena crisis -
resena el directivo. Arrancamos en
1996 y tres anos mas tarde iniciamos
nuestro plan de expansion, gue Invo-
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El ano pasado Teadit Argentina lanzd un nuevo servicio de instalacion de productos. Se trata de una ini-

ciativa que, segun explican desde la empresa, abre una gran perspectiva para el aho que comienza, ya
no sélo en la provision sino también en el trabajo técnico.

lucré una mudanza y una fuerte in-
varsitn en maquinarias y personal en
medio de la recesidn. Luego de ha-
ber crecido un 33% en 1988, el mer-
cado se detuvo a raiz de las eleccio-
nes en 1999, pero igual seguimos
creciendo a un ritmo sostenido hasta
que tuvo lugar la salida de la conver-
tibilidad y posterior devaluacion de la
maoneda argentina. Ya en 2003 recu-
peramos totalmente nuestro volumen
de negocios, y a pesar de los vaive-
nes del mercado crecemos a un ritmo
promedio del 12 al 15% anual”.

La linea de empaquetaduras Tea-
dit se utiliza principalmente para el
sellado de valvulas, bombas y cual-
quier lipo de equipo rotativo.

Las laminas comprimidas y las
planchas de PTFE y grafito, por su
parte, se usan para la fabricacion de
juntas no metalicas, mientras que las
juntas metalicas (sobre todo las es-
piraladas, apropiadas para

alta presion y tempera-

tura, ¥y las enchaque-
ladas, ideales para
equipos) se orien-
fan especifica-
mente al sector
petrolero y petro-
quimico.
Tambign pro-
vee juntas de ex-
pansion de origen
brasileno para cane-
rias y ductos de gases
de calderas o polvos en las
industrias del cemento y la madera,
que a mediano plazo podrian ser
montadas en el pais.

“Las juntas son un item que en la

Industria en general influyg significa-
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livamente en la seguridad de las ope-
raciones”, asegura Palacios, “De ahi
que seamos considerados por nues-
Iros principales clientes del segmen-
to petrolero, de refinacidn y petrogui-
mico como un ‘provedor crilico”; es
decir, aguel cuyo producto no puede
fallar. Por eso trabajamos solo articu-
los de alta calidad, todas nuestras fa-
bricas estan certificadas bajo la nor-
ma IS0 9001: 2000 y damos una
asistencia lécnica permanente en la
planta de nuestros clientes. En olras
palabras, resolvemos problemas a
partir de nuevas soluciones, e incluso
con la mejor relacion costo-beneficio
del mercado”.

Al dia de hoy, en el drea de servi-
cios la empresa cuenta con una flota
de dos vehiculos, un completo con-
junto de kils de herramientas para ar-
mar y desarmar instalaciones, un
equipo de 10 operarios mecanicos y
una serie de equipamientos especia-
les que incluye torquimetros para cie-
rre de bridas (aprietan los esparragos
de manera contrelada) v el exclusivo
sistema Hidro Jel, que permite |a lim-
pieza del equipo en forma instanta-
ned, despsjando todos los residuos
de las empaquetaduras viejas que,
por lo general, resultan dificiles de
extragr en forma manual debido a
que se cristalizan con el paso del
tiempo. Esto garantiza un sellado ab-
soluto.

Segmentar el mercado

La idea de los directivos de Tea-
dit Argentina es seguir creciendo
tanto en servicios como en nuevos
productos, derivados de la investi-
gacion que realiza su laboratorio de
desarrollo & ingenieria emplazado
en Brasil, conformade por mas de

30 técnicos abocados también al
control de las materias primas para
la produccion. Es asi como hoy en
dia el grupo al que representa ha lo-
grado una amplia diversificacion de
productos y un crecimiento significa-
tivo en materiales de Gitima tecnolo-
gia. Es el caso del PTFE, donde
ademas de articulos de sellado ela-
bora desde hilo dental hasta telas
para fillrados de gases quimicos
muy especiales y costosas que se
exportan a EE.UU. y Europa.

Tambign desarrolla y fabrica pro-
ductos en Aramida (mas conocida
como Keviar), un material sintético
de mayor resistencia especifica que
el acero, utilizado como refuerzo en
las laminas para fabricacion de jun-
tas y empaquetaduras y en la indus-
tria texdil, sobre todo en elementos de
proteccion personal -guantes y de-
lantales para soldadores- y en telas
balisticas -chalecos antibalas y blin-
daje de vehiculos-,

“En nuestro mercado es funda-
mental realizar un trabajo de especi-
ficacion y homologacian, y eso se lo-
gra en base a la calidad del produc-
10", resume el vicepresidente de la
compania. “Pero también es impor-
lante brindar un buen servicio y des-
tinar grandes eslfuerzos a la comer-
cializacion™.

En esa direccion, recientemente
la filial argentina del grupo Teadit ha
creado una gerencia comercial gue -
segun admiten- le permitira a la em-
presa ganar mayor flexibilidad, ya
gue involucra la segmentacion del
mercado por tipo de clientes. “Esto le
da un nuevo empuje a nuestro traba-
jo, ¥ se lraduce en pequefos avan-
ces en todos los frentes ante una
competencia muy atenta”, concluye
Palacios.»
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